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Abac Capital se estrena con
la compra de Metalcaucho

INVERSION EN BARCELONA/ El fondo se hace conunaempresa familiar de

recambios de automévil con el objetivo

S. Saborit. Barcelona

Abac Capital, el nuevo fondo
de capital riesgo creado por
exdirectivos de Apax y The-
san Capital, acabade cerrarsu
primerainversion. El fondose
ha estrenado con la adquisi-
cién de Metalcaucho, una
compaifa de recambios de
automdvil que en 2014 factu-
1640 millones de euros.

Fundadaen1987y consede
enBarcelona, la empresaesti
especializada en piezas de
caucho y de metal, conun ca-
talogo de 7000 productos de
recambio. Segun Abac, Me-
talcaucho Ileva varios afios
creciendo adoble digito, reali-
72 el 60% de sus ventas en el
exterior y se ha convertido
“an uno de los lideres de su
segmento anivel europeo”.

Fl fondo ha adquirido casi
€l 100% del capital ala familia
fundadora y ha cedido una
pequeiia participacién al
-equipo directivo, lo que facili-
tar4 el relevo generacional.
“El gbjetivo de nuestra inver-
si6n es acelerar la expansion
internacional de Metalcau-
cho hacia nuevos mercados”,
destaco ayer el fondo, funda-

Oriol Pinya, socio fundader y consejero delegado de Abac Capital-

do por Oriol Pinya, Borja . T}

Martinez de la Rosa, Satl
Ruiz de Marcos y Javier Ri-

gau,

A través de la gestora Abac
Solutions Manager, los cuatro
socios estin cerrando su pri-
mer fondo, Abac Solutions,

de Marcos y Javier
‘Rigau.

que prevé levantar alrededor
de 375 millones de euros en-
tre inversores institucionales
de Europa, Estados Unidos y
Asia. Su objetivo es destinar
estos recursos a entrar en
compafifas espafiolas de ta-
mafio medio, con una mver-
sién de entre 20 millones y 50
millones por transaccion.
Aunque la adquisicién de
Metalcaucho es la primera
operacién que se cierra, Abac
ha estado analizando entrar
envarias compafiasen el ilti-
mo afio. Asi, negocio hacerse
conlavalenciana Valvulas Ar-

de acelerar su crecimiento internacional.

La compaiiia_
catalana facturé 40
millones de euros en
2014, el 60% en el
mercado exterior

c0 acambio de asurmir sudeu-
da bancaria, aunque al final el
proyecto no prosperd.Tam-
poco llegd a buen puerto la
compra de la Clinica Sagrada
Familia, a pesar de quelas ne-
gociaciones estuvieron muy
avanzadas. A titulo personal,
algunos de los socios de Abac
también presentaron una
ofertaparahacerse conlauni-
dad productiva de Establi-
ments Mird, que acabd en
manos de Springwater.

Plande crecimiento
La consultora y auditora EY
ha asesorado a Abac Capital
en la compra de Metalcau-
cho, mientras gute CS Corpo-
rate Advisors y Vialegis han
representadoalvendedor.
Segim el fondo que lidera
Oriol Pinya, exresponsable de
Apax Partners en Espafia,
Metalcaucho contard ahora
con el miisculo financiero ne-
cesario paraacometerun plan
de crecimiento basade en la
ampliacién de mercados y de
Ia gama de productos. Asi, la
empresa prevé comercializar
a partir de ahora recambios
de nuevasmarcasy denuevos
modelos devehiculos.




